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Denumirea cursului: 
Întreprinderile şi Afacerile Tinerilor Antreprenori (IATA)
Scopul cursului:  
Creşterea abilităţilor antreprenoriale şi de lider ale tinerilor femei pentru a-şi lansa activităţi generatoare de venituri în Moldova
Organizator: 


Asociația Obștească pentru Tineret ”MOLDSOLIDARITATE”
Locul desfăşurării: 
„Bucuria”, Vadul-lui-Vodă
Participanţi: 
Tinere femei cu vârsta cuprinsă între 16-25 ani
Durata: 
3 zile (16 – 18 ianuarie, 2015)
AGENDA

	Prima zi:
	16 ianuarie 2015

	11:00 – 14:30
	Sosirea şi cazarea participanţilor 
Prânz

	14:30 – 15:00
	Cuvânt de salut
Sabina Bîrsan – Președinte Asociația Obștească pentru Tineret ”MOLDSOLIDARITATE”
Sofia Şuleanschi – director executiv, Centrul pentru Educaţie Antreprenorială şi Asistenţă în Afaceri (CEDA)
Deschiderea unei Asociaţii Obşteşti în Republica Moldova – noţiuni, perspective

	15:00 – 15:30
	Prezentarea cursului, formatorilor şi participanţilor, completarea chestionarelor. Regulile instruirii. Brainstorming 

	15:30 – 17:00


	Antreprenoriat – Prezentarea Ideii de Afaceri, „ Unde e Moldova?”

· Noţiunea de antreprenor şi condiţiile de bază necesare pentru iniţierea unei afaceri 

· Oportunităţi de dezvoltare a propriilor afaceri

· Motivele pentru iniţiere unei afaceri

· Avantajele şi dezavantajele în micul business

· Condiţiile de iniţiere a unei afaceri

Cum de găsit o idee de afaceri reuşită

· Acumularea informaţiilor 

· Surse de idei 

· Creativitate – faze stimulative

	17:00 – 17:15
	Pauză de cafea 

	17:15 – 18:00

	Analiza resurselor

· Analiza SWOT

	18:00 – 19:00
	Planificarea afacerii

De ce este necesară planificarea afacerii?

· Ce reprezintă planul de afaceri?

· Necesitatea planificării planului de afaceri

· Utilizatorii planului de afaceri
Etapele procesului de elaborare a planului de afaceri

Conţinutul planului de afaceri  

· Compartimentele de bază ale planului de afaceri

· Descrierea afacerii. Formularea scopurilor, obiectivelor

· Produsele (Serviciile). Piaţa şi Clienţii. Concurenţii

· Planul operaţional şi personalul
· Planul financiar

	19:00 – 20:00
	Cina


	A doua zi:
	17 ianuarie 2015

	09:00 – 10:00
	Micul dejun

	10:00 – 11:00
	Recapitularea primei zile

Microeconomie 

· Ofertă şi Cerere

· Costul de oportunitate
· Jocul cu bomboanele

	11:00 – 12:00
	Bugetare:

· Cheltuirile fixe şi variabile

· Venitul şi profitul
· Riscul

	12:00 – 12:15
	Pauză 

	12:15 – 14:00
	Deprinderi de prezentator 
· Relatarea

· Demonstrarea

· Aplicarea

· Practicarea

· Discutarea

· Expunerea opiniilor
· Atmosfera
· Limbajul Gesturilor
· Prima impresie

	14:00 – 15:00
	Prânz


	15:00 – 16:00

	Marketing
· Sarcinile si principiile de baza ale marketingului

· Funcţiile marketingului

Piaţa in viziunea de marketing, segmentarea pieţii 

· Concurenta, Poziţionarea unui produs/serviciu
· Cine sunt consumatorii se determinarea necesitaţilor lor

· Ciclul de viata al unui produs

· Stabilirea preţurilor

	16:00 – 17:00
	Management Ce este Management?

· Cauzele eşecului

· Activităţile managerului

· Planificarea

· Organizarea

· Coordonarea

· Motivarea

· Controlul permanent



	17:00 – 17:15
	Pauză de cafea

	17:15 – 19:00
	Elaborarea business planurilor 

· Lucrul în echipă


	A treia zi:
	18 ianuarie 2015

	09:00 – 10:00
	Micul dejun

	10:00 – 12:00
	Elaborarea business planurilor 

Lucrul în echipă

	12:00 – 13:00
	Prezentarea business planurilor

	13:00 – 13:30
	Sesiunea de închidere a cursului

Completarea chestionarelor

Înmânarea certificatelor

	14:00 – 15:00
	Prânz
Întoarcerea la Chişinău


PAGE  

